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			Was unsere Kunden beschäftigt


		

	



	
		
			„Disposition und Tourbildung sollen effizent sein.“

Wir verlieren viel Geld durch ineffiziente Dispo und Tourplanung. Viele Arbeiten in der Planung machen wir nach wie vor sehr aufwendig in Handarbeit – trotz vorhandener Software. Dadurch verlieren wir viel Geld, weil Fahrzeuge und Fahrzeiten nicht optimal ausgelastet sowie Standzeiten und Leerkilometer nicht nachverfolgt und optimiert werden. Die Speditions-Berater sollen helfen, vorhandene Daten und Software viel gezielter zu nutzen und im Dispositionsablauf noch effizienter zu werden.


		

	


	
		
			„In Summe konnten wir unser Ergebnis durch die Unterstützung von „Die Speditions-Berater“ innerhalb eines Jahres um ein vielfaches verbessern. Das finanzielle Invest hat sich für uns mehr als gelohnt.“


		

	


	
		
			Lisa-Marie Sturm Benkenstein, Geschäftsführerin Spedition Lixfeld, Lüdenscheid


		

	







	
		
			„Ich möchte eine griffige Strategie für mehr Ertrag.“

Die Margen werden immer geringer, die Leistungen vergleichbarer. Doch die Zukunft bietet Chancen und ich möchte sie vor meiner Konkurrenz nutzen! Wie kann eine Alleinstellung aussehen? Welche weiteren Standbeine kann ich aufbauen? Wie nutze ich die Digitalisierung für neues Geschäft? Die Speditions-Berater sollen durch ihre Kombination aus Insider-Wissen und Vogelperspektive konkrete Ideen für mich entwickeln und umsetzen!


		

	


	
		
			„Wir haben eine teilweise völlig neue Sicht auf unsere Leistungen und Zielgruppen sowie zu Kunden, Mitarbeitenden und uns selbst gewonnen. Es konnte so eine Aufbruchsstimmung in der gesamten Heuel-Organisation erzielt werden.“


		

	


	
		
			Christoph Heuel, Geschäftsführer Heuel Logistics, Meinerzhagen


		

	







	
		
			„Ich möchte aus bestehendem Umsatz mehr herausholen.“

Bereits heute können pfiffige Spediteure mit neuen Konzepten ihre Umsatzrendite deutlich anheben – bodenständig gerechnet auf 10-12%, in vielen Fällen aber sogar auf 20% und mehr. Ich möchte das auch und bin bereit, mir über einige Jahre eine besondere Rolle in der Branche zu erarbeiten. Dann kann ich nach Nutzen für den Kunden abrechnen und muss nicht mehr im ruinösen Preiskampf mitmischen. Doch was kann das sein? Die Speditions-Berater sollen als Querdenker konkrete Lösungen erarbeiten!


		

	


	
		
			„Die Arbeit der Speditions-Berater hat schneller als erwartet zu deutlich verbesserten Betriebsergebnissen geführt. Bereits im ersten Jahr […] konnte das Jahresergebnis deutlich gesteigert werden.“


		

	


	
		
			Sven Oehlmann, Geschäftsführer vbe Spedition, Extertal


		

	







	
		
			„Mangels Nachfolger überlege ich, meine Spedition zu verkaufen.“

Ich möchte einen guten Verkaufspreis erzielen und gleichzeitig mein Unternehmen auch nach dem Verkauf noch in guten Händen wissen. Ich meine, branchenfremde Vermittler bekommen das nicht hin. Die Speditions-Berater sollen  mich bei dem Prozess begleiten.


		

	


	
		
			„Somit war Ihre aktive Tätigkeit als Berater im Speditionsmarkt mit ausschlaggebend dafür, dass wir gerade Sie beauftragt haben, und gab uns das Gefühl, dass wir gemeinsam einen passenden Käufer finden werden, der unsere Spedition in unserem Sinne fortführt und auch weiterentwickelt. […] Letztendlich gelangten wir auf diese Weise zu einer erfolgreichen Vermittlung an einen Käufer, der die Zukunft des Unternehmens sicherstellt. So hatten wir uns das gewünscht.“


		

	


	
		
			Monika Dahmen, J. Dahmen GmbH & Co. KG


		

	







	
		
			„Keiner setzt meine Ideen um – Projekte verlaufen im Sande.“

Immer wenn ich Projekte anstoße, z.B. die Verbesserung unserer Prozesse oder Krisenthemen, dann verteilen wir Aufgaben und alle sind zuversichtlich. Doch dann kommt der Alltag und jeder einzelne fragt sich: „Was heißt das jetzt eigentlich genau? Was muss ich tun?“. Die Dringlichkeit operativer Aufgaben verstärkt den Effekt – und alles verläuft im Sande. Die Speditions-Berater sollen helfen, den Prozess konsequent und diszipliniert zu Ende zu führen, damit die gesetzten Ziele erreicht werden.


		

	









	
		
			In einem 30-minütigen Kompass-Telefonat finden wir gemeinsam heraus, wie wir Ihre Spedition gemeinsam vorwärts bringen.


		

	


Jetzt Kompass-Telefonat vereinbaren













	
		
			Wir bringen Ihre Zukunft


		

	








	
		
			Speditionen sind ein notwendiges Übel. So sehen Sie es nicht. So sehen wir es nicht. So sieht es aber leider oft der Kunde. Das Ergebnis: Preisdruck, enge Margen und die Anforderung der Kunden, die Spedition möge ihm doch alle Wünsche möglichst von den Augen ablesen. All das wird verstärkt durch zunehmende Vergleichbarkeit der Preise.


		

	


	
		
			Um Ihr Unternehmen weiter zu entwickeln und zu wachsen, können Sie jederzeit aktiv werden: nach innen durch gute Prozesse, Auslagerung bestimmter Arbeitsschritte, Klarheit über alle wichtigen Zahlen und ein laufendes Räderwerk zwischen Verkauf, Dispo und Abrechnung. Nach außen durch die Beschäftigung mit neuen Chancen: Entwicklung von Alleinstellungsmerkmalen, neue Ertragsquellen, innovative Formen der Kalkulation und Leistungsanreicherung.


		

	


	
		
			Wir, Die Speditions-Berater, waren selbst Geschäftsführer und leitende Führungskraft verschiedener Speditionen und kennen das Geschäft. Gerne packen wir Ihre Themen mit Ihnen an – und bringen so gemeinsam Ihre Zukunft! Das wissen namhafte Kunden zu schätzen, von den Speditionen Berners über Heinrich Gustke bis Heuel Logistics.
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Jetzt Kompass-Telefonat vereinbaren
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Jetzt Kompass-Telefonat vereinbaren








	
		
			Mehrwert durch Know-How
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			Geschäft der Zukunft

Wir erleben seit 25 Jahren den Markt von Speditionen hautnah. Und wir denken nach: über die Zukunft unserer Kunden. Aus beidem entstehen unsere Impulse, um Sie ganz konkret von der Konkurrenz abzuheben, mit handfesten neuen Produkten neue Umsätze zu generieren und sich so dem Preiskampf konsequent zu entziehen. Das Ergebnis: Sie wissen, was Sie konkret anders machen können – und setzen dies mit uns gemeinsam in die Tat um.
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			Geschäft heute

Wer mehr Ertrag erwirtschaften und als Unternehmer Sicherheit gewinnen will, muss nicht nur in die Zukunft schauen. Durch reibungslose Prozesse, moderne Dispo, konsequente Verbesserung der eigenen Strukturen, klares Controlling und alternative Kalkulation lassen sich schnell Erträge steigern. Wir zeigen ganz konkret wie das geht – und helfen bei der Umsetzung mitten im Tagesgeschäft.
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			Ihr Sparringspartner

Das Tagesgeschäft von Speditionsunternehmern ist fordernd, es bleibt kaum Zeit für Reflektion und neue Strategien und Verbesserungen müssen oft durchgesetzt werden gegen den Widerstand des »Das haben wir schon immer so gemacht«. Wir erfassen mit unseren Kunden deren unternehmerische und persönliche Ziele und unterstützen konstant: durch den Blick von außen, einen gezielten Schubser an der einen und konkrete Hilfestellung an der anderen Stelle. Als Branchenpraktiker verstehen wir uns als Teil des Unternehmens, nicht als schlaue Berater von außen.


		

	







Jetzt Kompass-Telefonat vereinbaren









	
		
			Wir sind: Beratende Spediteure
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			– Timo Achenbach – 

  ta@die-speditions-berater.de

 0160 805 4809
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			– Roland Stelz – 

  rs@die-speditions-berater.de

 0152 2716 4560
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			– Roland Stelz – 

  rs@die-speditions-berater.de

 0152 2716 4560


		

	









	
		
			Unsere beiden Inhaber, Timo Achenbach und Roland Stelz, haben selbst in leitender Funktion in Speditionen gearbeitet; zusammengenommen sind sie 50 Jahre in der Speditionswelt aktiv, 15 davon als Berater. Die gleiche Anforderung gilt für unsere Teammitglieder: nur wer Speditionen und ihre Themen aus der eigenen Anschauung kennt, arbeitet auch mit unseren Kunden. Daher verstehen wir uns auch nicht als klassische Berater, sondern als beratende Spediteure.

Wir ticken wie Sie, kennen Ihre Themen, machen Bestehendes mit Ihnen besser und entwickeln Neues mit frischem Blick von außen. Wir sind für Sie eine Abkürzung beim Erreichen Ihrer Ziele, eine Versicherung, damit Sie Fehler nicht machen, die andere vor Ihnen gemacht haben und ein verlässlicher Partner für einen offenen und direkten Meinungsaustausch.

Gerne erzählen wir Ihnen mehr über unsere Erfahrungen in einem persönlichen Gespräch. In einem 30minütigen Kompass-Telefonat finden wir gemeinsam heraus, wie wir Ihre Spedition gemeinsam vorwärts bringen.


		

	





Jetzt Kompass-Telefonat vereinbaren








Jetzt Kompass-Telefonat vereinbaren












	
		
			Das Speditions-Berater Praxis Handbuch
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			Roland Stelz


		

	


	
		
			Gezielt Erfolge

einfahren


		

	


	
		
			Wie ich lernte,

als Spediteur zu leben


		

	




	
		
			Das Praxiswerk für Spediteure

in Romanform …
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Mehr über das Buch erfahren








	
		
			Blog


		

	


Ich werde meine Spedition verkaufen – Schritt für Schritt zum erfolgreichen Abschluss (3/3)
8. Dezember 2023

Ich werde meine Spedition verkaufen – Schritt für Schritt zum erfolgreichen Abschluss (2/3)
24. November 2023

Ich werde meine Spedition verkaufen – Schritt für Schritt zum erfolgreichen Abschluss (1/3)
10. November 2023

Vorbereitung zahlt sich aus! (6/6)
13. September 2023

Vorbereitung zahlt sich aus! (5/6)
11. September 2023







	
		
			Vorträge


		

	



	
		
			Sie wollen Zukunft aktiv gestalten und gezielt Erfolge einfahren?


		

	



	
		
			Nutzen Sie unsere IMPULS-Vorträge und profitieren Sie von unseren Erfahrungen aus zahlreichen Speditionsprojekten. Ob zu Strategie, erfolgreichen Veränderungsprozessen, Ergebnisoptimierung oder Digitalisierung – wir bringen praxisnah, unterhaltsam und provokativ auf den Punkt, worauf es ankommt. Werden Sie aktiv und holen Sie sich wertvolle Denkanstöße, Informationen und Motivation, um sich und Ihr Team nach vorn zu bringen.


		

	





Mehr erfahren



Jetzt Vortrag buchen




Mehr erfahren

Jetzt Vortrag buchen
















	
		
			Kontakt


		

	



	
		
			Wir möchten Sie und Ihre Spedition gerne kennenlernen und freuen uns über Ihre Nachricht. Gerne können wir auch ein Kompass-Telefonat vereinbaren: In einem 30-minütigen Gespräch finden wir gemeinsam heraus, wie wir Ihre Spedition gemeinsam vorwärts bringen.


		

	



	
		
			


 












Bitte lasse dieses Feld leer.
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		E-Mail


		

	







	
		Betreff


		

	






Bitte lasse dieses Feld leer.


Bitte lasse dieses Feld leer.



	Nachricht


	




	Die gesendeten Daten werden zum Zweck der Bearbeitung Ihres Anliegens verarbeitet. Weitere Informationen finden Sie in unserer Datenschutzerklärung.
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						STANDORT

 Die Speditions-Berater

Weinstraße 1

35516 Münzenberg

KONTAKT

 06004 91 50 476


 info@die-speditions-berater.de

SOCIAL MEDIA
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